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Was steht im Aktionsplan zur Kapitalmarktunion aus September 20207

Starkung des Kleinanlegervertrauens in die Kapitalmarkte

ACTION STATE OF PLAY
Establish an EU-wide platform (European Single Access  Inception Impact Assessment finalised on 15 January
- ACTION 1 Point) that provides investors with seamless access to 2021 public consultation launched (open for & weeks)
The 3 p", ars qf the new ﬁ financial and sustainability related company information.
Simplify the listing rules for public markets in order to  Technical Expert Stakeholder Group set up, targeted
- ACTION 2 help small and innovative companies have easier recommendations expected in Spring 2021
CMU Action Plan et g
Channel mare long-term financing to companies and  Public consultation ongoing (open until 1 February
ACTION 3 infrastructure projects, in particular those contributing to  2021).
Building CMU is a gradual process, based on delivering Shelchyetifrol st Xiitainebe e fick st Qesil
. Encourage insurers and banks to invest in equity and Public consultation on Solvencyll finalised n October
many detai lEd' but vital ch anges. The Dnl"’ way forward i ACTION 4  other long-term assets 2020, EIOPA published their opinion on Solvencyll in
is step-by-step, in all areas where barriers to free December 2020
movement of capital still exist, keeping in mind the Assess the merits of a requirement to direct companies  Work on a feasibility assessment ongoing
L } | ACTIONS  to alternative finance providers when rejecting their
overarching goal. While it is for the Commisison to put credit application
forward the tools needed to make progress, it is for | Support the provision of credit to European companiesand  Preparative work is ongoing
national authorities and market operators to use them | R  pecticr Ses, thrivih an rprived Seolntization
and make a success Of the CMU. Improve financial literacy by developing a European  Work on a feasibility assessment ongoing,
— = financial and for
With the new Action Plan, the Commission commits to
16 new actions to achieve three key Dbjectives: Build trust of retail nvestors by reducing informational  Extemal study on Disclosure,
overload and increase the quality of financial advice and Suitability Rutes for Retail Investors.
Review the rules related to inducements, investment Work on a feasibility study for a pan-European label
Retail advice and information disclosure in order to ensure  ongoing
fair advice as well as clear and comparable product
information.
) Help Member Statec improve pension adequacy n  Call for technical advice on best practices for pension
Member States. tools sent to EIOPA in December 2020.
External study contracted on best practices and
o it i n
December 2020.
Lower costs for aoss-border investment by simplifying  Preparative work is ongoing
withholding tax procedures.
Foster more similar insolvency rules across Member Inception Impact Assessment published, public
States consultation launched (open until 26 March 2021)
Enable cross-border shareholders to better exercise Further work being conducted as part of the compliance
r - . their ri ment.
Support a green, digital, Make the EU a safer place Integrate national capital i Sisie
inclusive and resilient for individuals to save markets into a genuine Single e v bouder provisdy of et oy i (oe Lrel22/ Feteiaty
economic recovery by and invest long-term. single market. Market e BT, e [ G
making financing more conditions across all EU trading venues to foster
. ‘competition
accessible to European
. the ion of i and further  Work on an impact assessment ongoing.
companies. facilitate cross-border investments.
Enhance the single rulebook for capital markets and  Targeted consultation to be launched shortly.
foster progress towards supervisory convergence.
Quelle: Aktionsplan zur Kapitalmarktunion
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Was steht im Aktionsplan zur Kapitalmarktunion aus September 20207

Starkung des Kleinanlegervertrauens in die Kapitalmarkte

Finanzberater spielen als ,,Gatekeeper* fiir das Finanzsystem eine entscheidende Rolle. Nach wie vor sind die Voraussetzungen in
den einzelnen Mitgliedstaaten jedoch noch immer ganz unterschiedlich, was die Qualifikationen, Kenntnisse und Fihigkeiten
betrifft, die die Berater aufweisen miissen. Um das Risiko von unlauteren Verkaufspraktiken, auch im Hinblick auf
Nachhaltigkeitsaspekte, zu verringern, das Vertrauen von Kleinanlegern in die Beratung zu erhohen und fir faire
Wettbewerbsbedingungen fiir die Marktteilnehmer zu sorgen, die in den einzelnen Mitgliedstaaten Beratungsleistungen erbringen,
sollten bestimmte Standards fiir die berufliche Praxis der Berater festgelegt bzw. weiter verbessert werden.

MaBnahme 8: Die Kommission wird die geltenden Vorschriften im Bereich der Anreize und der Offenlegung priifen und
erforderlichenfalls Anderungen am bestehenden Rechtsrahmen fiir Kleinanleger vorschlagen, damit sie eine faire Beratung sowie
klare und vergleichbare Produktinformationen erhalten. Zudem wird sie Moglichkeiten vorschlagen, das Uberangebot an
Informationen fiir erfahrene Kleinanleger zu verringern, sofern diese dabei ausreichend geschiitzt bleiben. Dartiber hinaus wird

sie sich darum bemiihen, das berufliche Qualifikationsniveau von Beratern in der EU zu verbessern, und priifen, ob ein EU-weites
Label fiir Finanzberater eingefiihrt werden konnte.

Quelle: Aktionsplan zur Kapitalmarktunion
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Welche Erkenntnisse hat die EU-Kommission gewonnen?

= Verbrauchern werden teure Produkte empfohlen, die
nicht immer zu deren Bedurfnissen passen.

» Kostenginstige Produkte — wie ETFs — werden fast nie
empfohlen.

=  Gebiuhren sind oft versteckt, Kunden wissen nicht was
sie die Beratung kostet.

Sl et = Provisionsverbot in den Niederlanden hatte positive

Effekte fur Kleinanleger.

= Verbraucher sollten Zugang zu unvoreingenommener
und fairer Beratung haben.

Dialog mit Mairead McGuinness am 24.01.2023 im ECON-Ausschuss des EP; Sequenz ab 11:47:00

20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV


https://multimedia.europarl.europa.eu/en/webstreaming/econ-committee-meeting_20230124-0900-COMMITTEE-ECON

Am 24.05.2023 hat die EU-Kommission ihre Vorschlage vorgestellt.

e 1. Wo stehen wir im Verfahren?

—_— 2. Was ist fur den Vertrieb relevant?

4. Was steht zu Transparenz und Offenlegung drin?

5. Was sagt der GDV im Auftrag seiner Mitglieder dazu?

— 6. Welche Ideen werden in EU-Parlament und EU-Rat diskutiert?

7. Was macht die EU-Kommission in der Zwischenzeit?

S. 5 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 ' GDV
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1. Wo stehen wir im Verfahren?

KOM:
Vorbereitung
des
legislativen
Vorschlages

N\

KOM:
Vorlage des
legislativen
Vorschlages

EP:
schreibt
Bericht

parallel hierzu
Rat:

schreibt allg.
Ausrichtung

EP:
Annahme des

Trilogergebnis-
ses im Plenum

&

Rat:
Annahme des
Trilog-
ergebnisses

Ausfertigung
(Unterschrift
EP-Prasidentin

&

Rats-
vorsitzender)

Veroffent-
lichung im
Amtsblatt
(= letzter Akt
des Legislativ-
verfahrens)
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1. Wo stehen wir im Verfahren?

Vorschau auf das Europaparlament

Verhandlungen zwischen
Berichterstatter-Team zu

Kompromissanderungsantragen

26. Oktober:
Frist flr Einreichung von
Anderungsantragen

28. November:
_Austausch zu
Anderungsantragen im

ECON-Ausschuss

European Parliament

Ende Januar 2024 (TBC):

Abstimmung im
ECON-Ausschuss

22.-25. April 2024:
Letzte Plenarsitzung
vor Europawahl

20.11.2023
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1. Wo stehen wir im Verfahren?

Vorschau auf den Rat

—U23
- European Council

EPﬁ.NIEH PRESIDEMCY
i

HE EURCFEANM UNIOMN

Wichtig: Bundesregierung erwartet keine Allgemeine Ausrichtung unter

ES-Prasidentschaft

4./5. Oktober: 8. Dezember (TBC):
4./5. August: Ratsarbeitsgruppe Annahme Allgemeine
Ratsarbeitsgruppe auch zu Ausrichtung im
erster Austausch Interessenkonflikten ECOFIN-Rat
4./5. September: 6./7. November:
Ratsarbeitsgruppe zu Ratsarbeitsgruppe
Offenlegung und (insb. zu VM)

Informationen

s. 8 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV



2. Was ist fur den Vertrieb relevant?

,Staged approach® zum Provisionsverbot

Verordnungs-
ermachtigungen
‘ Partielle Verbote EbLéST%I;{elrseosltl ?eesr;“
« fur unabhangige konkretisieren
5 Beratung
Uberprufungsklausel « fur beratungsfreien
Verkauf
?ni?gf{'ﬁerlczcr:\hder « fir ,execution-only"
kein generelles Richtlinie * Wwenn neuer

Provisionsverbot best interest test"
nicht bestanden

S. 9 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 - GDV
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2. Was iIst fur den Vertrieb relevant?

Gibt es ein Provisionsverbot fir Makler? Auszug aus der Begrindung der Omnibusrichtlinie

Dazu werden hinsichtlich der Kategorie der unabhéngigen Beratung statt fakultativer
Vorgaben verbindliche Vorschriften fiir die Mitgliedstaaten festgelegt und wird der Erhalt
oder die Gew#hrung von Anreizen im Falle der unabhingigen Beratung untersagt. Ein solches
Verbot sollte Versicherungsvermittler jedoch nicht davon abhalten, Beratung anzubieten, fiir
die sie Anreize erhalten haben, sofern diese Beratung nicht als ,,unabhéingige* Beratung
dargestellt wird und die Kunden gemédll den geltenden Transparenzregeln iiber die
entsprechenden Anreize informiert werden. Angesichts der Vielfalt der Strukturen fiir den
Versicherungsvertrieb in den Mitgliedstaaten sollten Versicherungsvermittler, die nicht bei
einem Versicherungsunternechmen angestellt oder vertraglich an dieses gebunden sind, aber
von diesem Unternehmen Anreiz alten, durch das Verbot nicht daran g lert werden,
sich als Vermittler zu prisentieren, die nicht vertraglich an ein bestimmtes
Versicherungsunternehmen gebunden sind.

20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023

& GDV
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2. Was iIst fur den Vertrieb relevant?

Was ist der ,best interest test“?

,best interest test:

1. Die Beratung soll auf die Bewertung einer von IBIPs gestiitzt sein.
2. Es soll jeweils das IBIP aus der Palette geeigneter IBIPs empfohlen werden.
3. Essoll angeboten werden.

Damit sind Merkmale gemeint, die fUr das Erreichen der jeweiligen Ziele des Kunden nicht
erforderlich sind und zuséatzliche Kosten verursachen.

4. Die Versicherungskomponenten missen zu den Winschen und Bedirfnissen des Kunden passen.

Die EU-Kommission soll ermachtigt werden festzulegen, was das konkret heil3t.

s. 11 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV



2. Was iIst fur den Vertrieb relevant?

Was soll sich am Beratungsprozess andern?

=  Angemessenheitsprufung wird umfangreicher:
Portfoliodiversifizierung ist zuséatzlich zu den bereits bekannten Kriterien zu bericksichtigen.

= Beratung ,light" ist bei unabhangiger Beratung maoglich
(ausschlief3lich zu Produkten, die gut diversifiziert, nicht komplex und kosteneffizient sind).

= Einfuhrung einer Kundenkategorie ,professioneller Kunde®.
= Neue und schéarfere Vorgaben fur Marketing (Beispiel Finfluencer). Definitionen im allg. Teil der IDD.

= Portabilitat der Eignungs- und Angemessenheitsprufung:
Informationen, die wahrend der Eignungsprufung gesammelt werden, sind dem Kunden in einem
standardisierten Report zur Verfiigung zu stellen. Das Format legt EIOPA fest.

. 12 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 - GDV



3. Was steht zur Produktgestaltung (Value for Money) drin?

Zwei Strange, die zu einem Ziel fihren

£ Europdische \@, S

Kommission
‘ Kleinanlegerstrategie der EU ‘ ‘ Aktuelle Arbeit von EIOPA
= Fokus weniger auf Ausreil3er sondern auf die = Test von Benchmarks 2024 im Cost and Past
Vorabprufung durch die Unternehmen Performance Report von EIOPA (basierend auf

einem Sample)
= Européaische Benchmarks durch EIOPA basierend auf
EU-Daten zu allen Produkten = Ausbau des aktuellen Fragebogens um weitere
Indikatoren
= Abweichungen von Benchmarks sind zu begrinden,
sonst darf das Produkt nicht angeboten werden = Nationale Aufsichten nutzen Indikatoren fir Aufsicht,
dient Versicherern zur Orientierung

. 13 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 - GDV
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Exkurs: Value for Money-Ansatz von EIOPA

Verantwortung in der Produktzulassung, Fokus auf Kennzahlen

EU-Clustering

Bis zu 60480 Cluster

= Produkttyp

= Haltedauer

= Risikoklasse
Risikominderungstechniken

= Zahlweise, Rente (j/n)
Umfang der Biometrie
(minimal, signifikant)

= Formen der Beratung

= Zielmarkt

= ESG

= lebenslange Rente (j / n)

v23 Indikatoren

= RKW(*)/ gezahlte Pramien nach 1 Jahr, ¥ Haltedauer
(RHP), RHP

= RIY nach 1 Jahr, ¥2 RHP, RHP

= Kosten in EUR / gezahlte Pramien nach 1 Jahr, %2 RHP, RHP

» Rickkaufskosten / RKW ein Jahr vor Ende der RHP

= Einstiegskosten / Gesamtkosten 1 Jahr vor Ende der RHP

= Notwendige Rendite fir Break-Even inflationsbereinigt am
Ende der RHP

= Break-Even Zeitpunkt des RKW mit vorgegebenen
Renditeannahmen

= Fair Value der Biometriepramien / gezahlte Biometriepramien
% RHP, RHP

(*) fur das Biometrieszenario: gleiche Indikatoren mit Biometrieleistung

V' Benchmarks

EIOPA setzt
Benchmarks als
Quantile

Unternehmen suchen
Cluster und Benchmark
fur ihre Produkte
Nationale Aufsichten
nutzen EU-Benchmarks
fur Aufsichtszwecke
und durfen weitere
definieren

20.11.2023

DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023

& GDV



Exkurs: GDV-Ansatz zu Value for Money

Scope fur Kennzahlen in der RIS richtig wahlen!

wichtige - _ Einseitiger Fokus
_ _ (qualitative) Eingriff in die Heterogenitat auf Kosten von
Produktaufsicht bei Ei eqnschaften von Produktgestaltung: EU-weit: sinnvolle EIOPA,
nationaler Aufsicht QIJBIP e innovative Features Cluster werden Preiskontrolle
und nicht EIOPA Benghmarks werden nicht einen oder zwei durch
verloren berlcksichtigt Markte erfassen Quantilsetzung von
EIOPA

Losung: EIOPA vergleicht Markte mit ESAP-Daten, gibt Hilfe fir NCAs,
BaFin beaufsichtigt risikoorientiert & identifiziert Ausreifl3er

s. 15 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV



Exkurs: Merkblatt 01/2023 (VA) zu WAKL - Was steckt drin?

Und warum braucht es Abkirzungen?

ohlverhaltensaufsichtliche =-——) Kyndenperspektive im POG bel
spekte bei ————————) Rendite, Storno, Kosten & UB/RV
apitalbildenden =——————————) PR||P und auch DirektV, zert. AV
ebensversicherungsprodukten === Nur LVVU, nicht PK/PF

Finanzaufsicht Wohlverhaltensaufsicht

Dauerhafte Erfullbarkeit Vorgaben der IDD zum
Verpflichtungen, Solvenz Produktfreigabeverfahren (POG)

S. 16 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV
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Exkurs: WAKL-Merkblatt der BaFin

Keine Einzel-Ausschluss-Kriterien

= Kundennutzen ergibt sich aus der Gesamtschau auf das Produkt, ist nicht auf
den Renditeaspekt reduziert, beispielsweise auch Nachhaltigkeitsziele (Rz. 12)

= Differenzierung zwischen Produkten mit dem Zielmarkt ,sicherheitsorientierte
VN* und ,renditeorientierte VN

= Formulierung eines Renditeziels kann entfallen, wenn Garantie im Vordergrund
steht (Rz. 16)

= Vorgaben zur Granularitat von Zielmarkten relativ offen gehalten (Rz. 42, 43)

= Vorgaben zu vertriebswegeabhangigen Kosten relativ offen gehalten
(Rz. 29, 30)

=  Anlage mit Branchendaten/Indikatoren fir risikoorientierte Aufsicht der BaFin und
Orientierung fur Anbieter

20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV



Exkurs: WAKL-Merkblatt der BaFin
Wie wird das Merkblatt von der BaFin ,,gelebt*“? Was macht der GDV?

= BaFin prift 6 Unternehmen im oberen Kostenguantil — noch keine abschlieRenden Ergebnisse

» Unternehmenswabhlrechte bei den ,quantitativen” Kriterien zu Renditezielen
(bspw. Inflation, Storno)

» GDV-Sicht: produkt- und unternehmensspezifische Modelle verwenden ist sinnvaoll,
d. h. kein ,Standard-Modell* fur POG

= Offen: GDV-FAQ je nachdem ob/welche Fragen von Mitgliedsunternehmen gestellt werden

Fragen/schriftliche Anmerkungen maoglich an

s. 18 20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV
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PRIIP

= Tool fir MOP zum Vergleich Kosten-
und Performance-Berechnungen zu
jeweils ausgewéahlten Optionen
» Fokus auf mehr Verstandlichkeit statt
\ Vergleichbarkeit

-
' Vorvertragliche Information und
Standmitteilung

= Standardisierung des Inhaltes,
Darstellung und Terminologie, Level 2

N

\\.\

4. Was steht zu Transparenz und Offenlegung drin?

Mehr Verbraucherschutz durch noch mehr und digitale Information

Provisionsoffenlegung

= Zahlungen an Dritte oder von Dritten
sind separat als Betrag auszuweisen

= Darstellung von Kosten inkl.

Zahlungen an Dritte, Level 2

0 N

LIPID

= FUr Biometrieprodukte
= Bereits in DE umgesetzt

= Nationale Regelung muss geprift und
ggf. angepasst werden

N

20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023
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5. Was sagt der GDV im Auftrag seiner Mitglieder dazu?
Uberblick Kernpetiten

-%

 YAN%
1 b
le ,;.‘1".:.‘)"

sind

aller Vorgaben

,best interest ,Value for Verbraucher- Realistische Uberprifungs-
test” Money“-Konzept informationen Umsetzungs- klausel
umgestalten anpassen verbessern fristen setzen anpassen
Versicherungs- = Eingriffe in die = Informationen = Zeitplan ist = Indikatoren und
spezifika besser Preisgestaltung verschlanken Uberambitioniert Methoden vorab
bertucksichtigen verhindern und verein- - Dynamische definieren
» Benchmarks als fachen, statt sie Anwendungs- = Uberprifung
Werkzeug fur noch granularer frist, d. h. erst nach
die Aufsicht, zu gestalten Anwendung ein Verbraucher-
nicht als = Offenlegung von Jahr nachdem tests
verbindliche Provisionen auf alle Level-2- und - frilhestens 2
Vorgabe zur Anfrage des Level-3- Jahre nach
Produkt- Kunden durch Vorgaben Implementierung
gestaltung den Vermittler veroffentlicht

20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023
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5. Was sagt der GDV im Auftrag seiner Mitglieder dazu?

GDV-Stellungnahme

& GDV e
Position Paper

of the German Insurance Association
(GDV)

on the European Commission’s Proposals
on the Retail Investment Strategy
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https://www.gdv.de/gdv/themen/regulierung-und-recht/mit-der-eu-kleinanlegerstrategie-mehr-menschen-zur-vorsorge-bewegen-138202

5. Was sagt der GDV im Auftrag seiner Mitglieder dazu?

Erkenntnisse der Verhaltensokonomie und Empirie zur EU-Kleinanlegerst... © lad

Spéter ans... Teile:

Was ist bewiesen und was nicht?

In der Debatte wird oft mit starken Behauptungen auf Provisionsverbote verwiesen,
die in anderen Lédndern (Niederlande und GroBbritannien) eingeflihrt wurden. Der
GDV bemaéngelt, dass die Betrachtung nicht ausbalanciert ist und nie hinterfragt, wel-

WEITERE VIDENS

che positiven oder negativen Effekte sich tatsdchlich auf diese Verbote zurlckfiihren [

lassen. Die Studie analysiert die Auswirkungen der britischen und niederlandischen > ) o0asza : = & Youlube 3

Ubergeordnetes Ziel der RIS darf nicht aus den Augen
Ubertragung der Erfahrungen aus diesen auf andere Markte nicht maglich ist. verloren werden

Provisionsverbote sehr ausfihrlich und neutral. Sie kommt zu dem Schluss, dass eine

Die RIS folgt dem tibergeordneten Ziel, den europaischen Kapitalmarkt fir mehr

Kleinanlegerinnen und Kleinanleger zu erschlieBen. Um kompetent investieren zu

Attend Access Act

konnen, mussen diese aus verhaltensokonomischer Perspektive vier Herausforderun-

gen meistern, namlich sich
Do consumers attend Can consumers access Do consumers act

to the market? the information? on the information?
Do they engage? 1. mit dem Kapitalmarkt {iberhaupt auseinandersetzen,

Inattention could be a Biases include: Biases include: 2, dazu auf relevante Informationen zugreifen,
conscious or subconscious « Inertia « Inertia
decision « Imperfect recall « time inconsistency 3. diese Informationen kompetent bewerten und

+ Biased recall
4. aufdieser Basis rational handeln.

https://www.gdv.de/gdv/themen/regulierung-und-recht/erkenntnisse-der-verhaltensoekonomie-und-empirie-zur-eu-kleinanlegerstrategie-151760#videol-b27tvalzvhjire4ayobpmybp9
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6. Welche Ideen werden in EU-Parlament und EU-Rat diskutiert?

EU-Parlament Renew Europe

(<

European Parliament ({ N
2019-2024 Q-..::“

Committee on Economic and Monetary Affairs

2023/0166(COD)

***I

DRAFT REPORT

on the proposal for a regulation of the European Parliament and of the Council
amending Regulation (EU) No 1286/2014 as regards the modernisation of the
key information document

(COM(2023)0278 — C9-0180/2023 — 2023/0166(COD}))

Committee on Economic and Monetary Affairs

Provisionsverbote fiir execution-only und Vertrieb ohne
Beratung gestrichen.

Provisionsverbot fir unabhéangige Beratung unwidersprochen.

,best interest test* angepasst, wie von in der StN des GDV
vorgeschlagen.

Wenn Zahlungen Dritter vor Abschluss nicht als Betrag
angegeben werden kénnen, soll Methode der Berechnung
offengelegt werden.

Value for Money wird untersttitzt, Benchmarks aber gestrichen.
Offenheit fur Diskussionen, um gangbare Losung zu finden.

Massive Verlagerung von Themen auf Level 2 und 3 wird nicht
adressiert.

Keine Einwdnde zum unrealistischen Zeitplan.

Review-Klausel wird auf 5 Jahre verlangert, aber nicht nur
Vergitung, sondern auch auf Value for Money bezogen.

20.11.2023
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6. Welche Ideen werden im EU-Parlament diskutiert?

Schattenberichterstatter - mit wem sucht Yon-Courtin Mehrheiten?

Sozialdemokraten: Eero Heinaluoma (FI)

Grune: Claude Gruffat (FR)

Christdemokraten: Ralf Seekatz (DE)

Konservative: Denis Nesci (IT)

Idenditat und Demokratie: Marco Zanni (IT)

20.11.2023 DAV/DGVFM-Herbsttagung 2023 & GDV
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https://www.ralf-seekatz.eu/
https://ecrgroup.eu/ecr/mep/denis_nesci
https://www.europarl.europa.eu/meps/en/124780/MARCO_ZANNI/home

6. Welche Ideen werden im Rat diskutiert?

Seit August monatliche Treffen, jeweils zwei Tage,
um alle Themen der RIS mindestens einmal zu

besprechen.
Wabhrscheinlich zunéachst Einigung zu weniger Allgemeine Ausrichtung wohl
kontroversen Themen: bSpW ZUu RETAIL INVESTMENT STRATEGY erst unter be|g|Scher
. ) Presidency non-paper: draft amendments on marketing practices, disclosure s
= F| nanZ blld u ng information, client categorisation and promotion of financial literacy RatSpraS|dentSChaﬁ

5 November 2023

* Marketingpraktiken
* Kundenkategorien
+ Offenlegung
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7. Was macht die EU-Kommission in der Zwischenzeit?

Breakout sessions (not webstreamed)

11:30 - 13:00 - Three parallel break-out sessions

1. Using new technologies to better assist consumers

ROUNDTABLE ON THE DISTRI BUT| ON OF | 2. The future of financial advice — how to ensure financial advice works for

/ prm—— . consumers?

RETAIL INVESTM ENT PRODUCTS = :x 3. Aiming at an increased retail investor participation in capital markets -

- a .

— wl
. : 1'

AN

« fostering growth and competitiveness in the retail segment

18 July 2023

#MyMoneyEU | #Retaillnvestment g

https://finance.ec.europa.eu/events/roundtable-distribution-retail-investment-products-2023-07-18_en
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8. Wie verhalt sich EIOPA?

Product Clustering

= The principle is to identify
groups of products that cover
specific policyholder needs

= The list should be exhaustive
but simple and meaningful

= (Clusters should be defined in a
way that allow Members to
easily identify the relevant
ones for their markets

Quelle: EIOPA

Indicators

= The layer Il indicators of the
Value for Money Methodology
should be chosen as primary
indicators

= Members can choose to have
additional indicators based on
other methodologies and
given their data availability

Benchmarks

= Itis envisaged that
benchmarks for the identified
indicators will be developed at
EU level bearing in mind that
clusters may be more relevant
for some markets and not for
others

= Flexibility on percentiles for
outliers' identification will be
decided

= The methodology is also
envisaging a two-year review

1010011010010000101010
0111101110110110110101
0100001110010101100101
0100111010100010101000
1011010110110110100010
1011100010101000101000
1011101011000100110100
1101001000010101001111
0111011011011010101000
0111001010110010101001
1101010001010100010110
101101101101001
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Danke fur lhre Aufmerksamkeuit.

Elisabeth Stiller

Thomas Menning
Leiterin Vertrieb

Leiterin Mathematik und

Tel. 030 2020-5420 Produktfragen
E-Mail e.stiller@gdv.de =) : Tel. 030 2020-5210
)“ 7y Sl E-Mail t.menning@gdv.de
i
wilhelmstraRe 43 / 43G Rue du Champ de mars 23 www.gdv.de
10117 Berlin B - 1050 Briussel www .D1eVERS1CHERER. de
T: 030-2020 5000 T: 0032-2-2 82 47 30 facebook.com/DieVERS1CHERER.de
F: 030-2020 6000 F: 0049-30-2020 6140 Twitter: @gdv_de
E: berlin@gdv.de E: bruessel@gdv.de www . youtube.com/user/GDVBerlin
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